Encuentro Contratistas Generales 2014

MAS ENERGIA Y
RESOLUCION

EMPRANA

DE CONTROVERSIAS

DEL 3 AL 5 DE SEPTIEMBRE, SE REALIZO EN PUERTO VARAS EL XII ENCUENTRO DE

CONTRATISTAS GENERALES DE LA CAMARA CH

LENA DE LA CONSTRUCCION, CON

EL FIN DE ANALIZAR LAS DISTINTAS PROBLEMATICAS QUE AFECTAN AL SECTOR Y
COMPARTIR UN GRATO MOMENTO DE CAMARADERIA.

Por Paola Devoto

El evento comenzé con la bienvenida de
Jorge Mas, presidente CChC, quien asegur6
que Chile se encuentra en un escenario eco-
némico complicado y que ademds la ejecu-
cion de los proyectos de energia es de s6lo
el 50% desde el 2010, lo que afecta sobre-
manera la inversién extranjera. “En virtud
de este contexto, seguiremos promoviendo
que se involucren tempranamente a las co-
munidades en las iniciativas de inversién y
que se defina un sistema de compensacio-
nes y beneficios para éstas; que el Estado
asuma un rol de liderazgo en la eliminacién
de trabas burocréticas y en la definicién y
ejecucion de proyectos energéticos -pues
el alto costo de la energia desincentiva la
inversién en proyectos mineros e industria-
les-, y que se resguarde la certeza juridica,
por ejemplo, ante cualquier modificacién
que sufra el cddigo de aguas”

Agregb ademads que otro aspecto impor-
tante que afecta al sector y que no ayuda a
la inversidén es que la ejecucion de los pro-
yectos es cada vez mds compleja y genera
mayores espacios de conflictividad. “Las
divergencias contractuales son un riesgo
inherente a toda relacién comercial, por lo
que encargamos un estudio para identificar
los principales factores que inciden en las
divergencias contractuales y definimos una
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estrategia para enfrentar esta problematica.
Esta considera trabajar en conjunto con los
mandantes para mejorar el desarrollo de
proyectos; potenciar la operacién de ins-
trumentos financieros que acoten el riesgo;
modernizar los contratos de construccién y
promover la incorporacién de cldusulas de
Resolucién Temprana de Controversias”

Una vez realizado el diagnéstico y plan-
teados los grandes temas del encuentro,
comenz6 el bloque de exposiciones sobre
energia, en el cual René Muga, vicepresi-
dente ejecutivo de Generadoras de Chile,
especificé que al ser nuestro pais una isla en
términos energéticos, es indispensable que
la velocidad de construccién de centrales
vaya a par de la demanda. “En los préximos
10 afios la demanda eléctrica del pais crece-
rd un 60%’, asegur6, agregando que con la
actual capacidad instalada en el corto plazo
se tendra que responder a la demanda con
energia producida por diésel, la cual es mas
cara y contaminante.

Respecto a lo anterior, Carlos Finat, di-
rector ejecutivo de ACERA, senal6 que si
bien como organizacion estan por cualquier
tipo de generacion eléctrica, las Energias
Renovables No Convencionales han sido
una aporte importante en la generacién de
electricidad, y lo pueden seguir siendo, ya

que ellas incorporan competencia, reducen
costos, utilizan recursos existentes en Chi-
le, reducen las emisiones de CO2, tienen un
bajo impacto ambiental y se desarrollan en
plazos menores que las convencionales.

RESOLUCION TEMPRANA
DE CONTROVERSIAS

Pero, sin duda la resolucién temprana
de controversias fue el gran tema de ana-
lisis de la jornada, oportunidad en la que
Alex Wagemann, socio de Brucke Con-
sultores S.A y presidente del Grupo Man-
dante-Contratista, demostré que aplicar
férmula de resolucién temprana de con-
troversia en los contratos entre mandante-
contratista permite contratos mds justos,
distribucién de riesgos mas equitativa, dis-
minucién de conflictos, recuperaciéon de

las confianzas y precios finales de proyec-
tos més adecuados a la realidad.

Para continuar con el tema, Pablo La-
orden, representante de FIDIC Accredited
Trainer, dio a conocer los distintos servicios
que ofrece la federacién, mostrando afnos
de experiencia en Europa y el Mundo. Jerry
Brodsky, director latinoamericano de Pec-
kar & Abramson, dio a conocer como incor-
porando estas cldusulas desde el inicio de
los contratos bajan los reclamos, los costos
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Paneles de expertos que expusieron en el Encuentro;
arriba-derecha, Jorge Mas, presidente CChC, en la apertura.

y plazos debido a la disminucién efectiva de
los conflictos.

Por su parte, Eduardo Sanhueza de Idiem,
demostrd que incorporando estas estrategias
los problemas se solucionan en la ejecucién
de la obrayse reducen los costos y los plazos.

TURISMO NACIONAL

El tercer bloque de exposiciones tuvo
por objetivos identificar qué tipo de infraes-
tructura se requiere para facilitar el turismo
nacional, qué incentivos deben existir para
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fomentar este tipo de iniciativas, ;existe al-
gin compromiso real del Estado para trans-
formar al turismo en una actividad econd-
mica de exportacién? o jcudl es la brecha
en capacitacién que debemos cubrir para
competir de verdad a nivel mundial?.

Para contestar estas preguntas, Pablo
Ramirez, director comercial de Tinsa Chile,
asegurd que el objetivo que tenemos como
pais es promocionar destinos y experiencias
turisticas, incentivar la inversién turistica y
hotelera, mejorar la calidad frente a los es-

tandares internacionales, desarrollar el tu-
rismo sustentable, mejorar el gasto diario
del turista e innovar en servicio y productos.

Mientras que para Ricardo Mewes Sch-
naidt, presidente de la CAmara Nacional de
Comercio, Servicios y Turismo de Chile, es
necesario potenciar el turismo a nivel na-
cional con sus diferentes caracteristicas,
procurar mayor seguridad al turista, au-
mentar el gasto en turismo de ocio, fomen-
tar la compra y tener capital humano capa-
citado para dichos desafios.
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