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Echeverría Izquierdo

• Echeverría Izquierdo es un 
grupo de empresas con más de 
28 años de trayectoria y que 
está presente en casi todos los 
rubros del mercado de la 
construcción. 
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Echeverría Izquierdo Ingeniería y Construcción

Territoria 3000
110.000 m2

Burgos
41.600 m2

Matta
48.000 m2

Cerro Colorado
50.600 m2



Echeverría Izquierdo Montajes Industriales

Planta de Regasificación de Gas Natural 
Licuado.

Proyecto:

- 2 mega estanques de 85 metros de diámetro por 
45 metros de altura.

- Fundación estanque temporal de 10.000 m3.

Características:

- Contendrán 160.000 m3 de gas c/u
- 55.000 m3 de hormigón.
- 7.000 toneladas de acero.



Echeverría Izquierdo Inmobiliaria e Inversiones

Casas Plaza Mayor
Quilicura
750 casas



Pilotes Terratest

Anclajes Postensados y Pilotes Perforados

Pilotes excavados

Pantallas de 
Impermeabilización



VSL

 

Planta de Regasificación de Gas Natural Licuado.

61.000 metros de tendones de postensado.

http://bp1.blogger.com/_nivCTjw5ung/RhXGJV3hGtI/AAAAAAAAAA0/hcZ5sTGVRJg/s1600-h/Pta.regasification+3+R.130.JPG


Concesiones y Obras Civiles

Plaza Mekis, 452 Estacionamientos Subterráneos.
12.800 m2



 

Echeverría Izquierdo
Posicionamiento

• Construcción: - consolidación en oficinas y comercial.

- ventas de USMM$128 en 2007.

• Montajes Ind.: - crecimiento sólido.

- presencia en grandes proyectos.

• Inmobiliaria: - oferta actual de sus proyectos: 1000.

- inversión ( ‘08): nuevas unid. 2000.

• Pilotes: - crecimiento constante.

- presencia en Perú.

• VSL: - liderazgo.

- VSL Argentina.



 

....y el mercado?

• Más competitivo: aumento en oferta; ¿demanda?

• Menores márgenes: alza en precio de comodities.

• Los “grandes”: oficinas; deptos. para sí mismos.

• Nuevos actores para construcción habitacional.

• Escenario local positivo.



Gracias por su atención....


