Salon Inmobiliario de Chile

LAFERIA INMOBILIARIA ,
MAS IMPORTANTE DEL PAIS

EN SU SEGUNDA VERSION, EL SALON INMOBILIARIO
DE CHILE (SICH) CONTO CON LA PARTICIPACION DE
60 EMPRESAS INMOBILIARIAS Y CONSTRUCTORAS,
QUE PRESENTARON UN ABANICO DE MAS DE 200
PROYECTOS. LA FERIA RECIBIO 12.000 VISITANTES.
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En el marco de la Semana Inmobiliaria
2013, se llevd a cabo en el Centro Parque
del Parque Araucano, la segunda versién
del Salén Inmobiliario de Chile (SICH),
organizado por la Cdmara Chilena de la
Construccién. El evento realizado entre el
jueves 10 y el domingo 13 de octubre, conté
con la participacién de 60 empresas inmo-
biliarias y constructoras, las cuales presen-
taron en sus stands un abanico de mds de
200 proyectos que intentan cubrir la amplia
demanda inmobiliaria en el pais. Los cerca
de 12.000 asistentes pudieron encontrar vi-
viendas con valores desde 1.000 UF y una
variada oferta de casas, oficinas y departa-
mentos ubicados tanto en Santiago como
enregiones.

El encargado de inaugurar el SICH 2013
junto al ministro de Vivienda y Urbanismo,
Rodrigo Pérez, fue el presidente de la CChC,
Daniel Hurtado, quien recalcé la impor-
tancia que tienen eventos como éste para
las empresas del rubro. “Este salén les da
la oportunidad de mostrar sus productos.
También tiene un efecto comercial impor-
tante. La Cdmara siempre apoya a las com-
paiiias en los emprendimientos que tienen
respecto de sus actividades”

“Hay varias inmobiliarias que vienen a
lanzar proyectos muy interesantes, dentro
de las cuales estan las més grandes del drea’,
dice Cristidn Armas, presidente del comité
organizador del SICH 2013. Al igual que el
ano pasado, los visitantes a la feria tuvieron
la oportunidad de optar a precios especia-
les, ofertas exclusivas, pre aprobacién ban-
caria en linea y recibir asesoria financiera,
todo en un mismo lugar. A esto se le sumé
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la venta nocturna del dia sdbado, uno de los
momentos mas esperados, donde las per-
sonas pudieron hacer reservas gratuitas y
obtener variados descuentos, promociones,
premios y regalos tecnoldgicos.

DIVERSIDAD DE OFERTA

En dos afios el SICH ha logrado conso-
lidarse como el evento inmobiliario mas
importante del pais, en un contexto nacio-
nal de altas ventas de propiedades. La ten-
dencia de los proyectos encontrados en esta
oportunidad, fue la comercializacién en
blanco y en verde. En ambas opciones, los
inmuebles no han sido construidos o ain
no se encuentran terminados, pero el clien-
te tiene la posibilidad de acceder a los pla-
nos o a la versién piloto. Estas edificaciones

a futuro, en creciente demanda, se pueden
adquirir a menor precio y les permite a los
compradores tener mayor poder de deci-
sién al momento de elegir su hogar.

“Es como un portal inmobiliario en vivo.
Uno puede hacer una comparacién inme-
diata y ver los precios que ofrece cada em-
presa al instante’, senala Carlos Sabarots, un
joven arquitecto que visit6 el salén en busca
de su primer departamento. En promedio,
la gente ve entre 10 y 12 proyectos inmobi-
liarios antes de comprar una vivienda. Una
de las grandes ventajas del SICH fue que sus
asistentes se ahorraron gran cantidad de
tiempo y en s6lo unas horas lograron reali-
zar una buisqueda que muchas veces toma
meses. “Las personas tienen poco tiempo
y quieren descansar los fines de semana.
Muchas veces los proyectos tienen entregas
muy diferidas o no poseen las ofertas que la

Ala izquierda: el presi-
dente de la CChC, Daniel
Hurtado, y el ministro de
Vivienda y Urbanismo,
Rodrigo Pérez, inauguran el
Salén Inmobiliario.
Derecha: Cristian Armas,
presidente del comité orga-
nizador del SICH 2013.

gente busca, pero en esta feria pueden ele-
gir mds rapido y en un solo lugar’, recalca
Cristidn Armas.

La feria, a su vez, se ha ido expandiendo
hacia el 4rea del disefo. “También tenemos
proveedores de la parte design. Es una linea
que queremos desarrollar mds, ya que cuan-
do uno se compra un departamento o una
casa siempre va incorporando diseno’, dice
Armas. El presidente del comité también re-
salta que otro segmento en el cual intentan
crecer es el de las viviendas de menor costo,
lo cual permitird ampliar la demanda. “Nos
interesa mucho el segmento bajo 2.000 UE.
Para alld nos estamos empezando a mover
con fuerza’, comenta.

En este contexto, el ministro de Vivienda
y Urbanismo, Rodrigo Pérez, destaca que
oportunidades como el Salén Inmobiliario
permiten promover que el apoyo entrega-
do por el Estado se concrete. Asi, el MINVU
(Ministerio de Vivienda y Urbanismo) se
hizo presente con su propio stand de infor-
macién sobre programas habitacionales y
subsidios para grupos emergentes y la clase
media, en el contexto del Decreto Supremo
N°1 (DS-01) promulgado el afio 2011. Este
dice relacién con la entrega de un subsidio
habitacional a las viviendas que van desde
las 1.000 a las 1.200 UF y hasta las 2.000 UE
en el caso de los grupos emergentes y de la
clase media, respectivamente. Para el pri-
mer grupo, explica Alejandro Solis, coordi-
nador de difusién del Sistema Integrado de
Atencién a la Ciudadania (SIAC) del MIN-
VU, el financiamiento varia entre 200 y 500
UE mientras que para el segundo, entre 100
y 300 UF.
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